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1.-HILOS CHIQUITANOS-COMUNIDAD 
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PROPOSITO

• La desventaja social-económica y de falta de 
oportunidades a la mujer indígena, motiva el 
la creación de Apogeo Hilado.



• La falta de oportunidades para que 
ellas prosperen  se ve reducida, la 
mayoría apenas llegan  a cursar el 3 
ero Básico y son vulnerables al abuso 
sexual. Niñas entre 10 y 14 años sufren 
embarazo precoz y se convierten en 
madres de niños no deseados

• Al ser oriunda de Chiquitos, fui parte 
de la tragedia del olvido de las 
autoridades de turno a las 
comunidades indígenas 



• La mujer nativa en su lucha por la 
sobrevivencia diaria, los males la 
arrinconan en silencio sin 
perspectiva de futuro, de 
seguridad, de oportunidades, ni 
de estudios.

•Mi motivación fue la 
de empoderar a la 
mujer, hacer que ella a través 
del talento críen mejores 
generaciones futuras para 
nuestro país



ALTO IZOZOG-CHACO 
CRUCEÑO
LA TIERRA SIN MAL
300 Kilometros de Santa Cruz, 
Zona Sur

Ubicación geográfica



• PROVINCIA ÑUFLO DE 
CHAVEZ

CONCEPCION-CHIQUITOS

• 289 kilómetros desde Santa 
Cruz



Mujeres 
Chiquitanas



Mujer Izoceña o 
Guarani



VISION
Mujeres indígenas originarias, cuentan con mejores 

condiciones de vida para sus hijos y sus 
generaciones

MISION
• Las mujeres indígenas originarias, elaboran y 

venden sus tejidos de Calidad en el mercado 
local y en el mercado internacional 
(exportación)

METAS 2021
EXPORTAR Y CONCIENTIZAR A LA POBLACION 

BOLIVIANA A CONSUMIR LO NUESTRO 



De todas las edades, 
mostrando que las prendas 
se adaptan en lo versátil, 
cómodas y únicas 

Tenemos dos tipos de 
clientes:

1.-Pedidos exclusivos

2.-Venta Abierta

Segmento: Clase media y 
alta.

La mujer como 
genero 



Somos 
Únicos

Cada prenda es 
añilada con 

Raíces-Flores-Frutos 
del bosque fértil

Presentando un 
producto de 
calidad, en su 
acabado y 
terminación



• En Hilos Chiquitanos, creamos una variedad 
de  productos nuevos, desde mantas, 
ponchos, carteras, regalos, viajes, 
comodidad.

• Destacamos 100 % natural de la savia de los 
arboles del Bosque Chiquitano  



En Izoceña, creamos la línea de 
Bijouteria Textil, así como la 
“Capa Iya”  productos para la 
casa, carteras, línea de viajes, 

Destacando el tejido 
Karakapepo, Sumi y Moise, 
donde ellas hilan las estrellas 
del cielo y cuentan sus historia.



Manejo administrativo…  y Costos

1. El Precio de origen ellas lo determinan, de acuerdo a las horas 
trabajadas y del tejido que se solicita. Hay tejidos que demoran mas 
que otros

2. Nosotros le proveemos el hilo sin incremento de costo y después es 
descontado del costo primario del producto 

3. A ese costo origen se le agrega: 

Transporte terrestre + Empaque de venta que es la presentación del 
producto. 



100 % utilidad bruta para…

• Creación de Marca- Diseño-Canales.

• Diseño de logos y marketing, línea comunicacional. 

• Empaques en imprenta.

• Creación de fan page y mantenimiento de las mismas.

• Cursos de Fotografía para presentación excelente del producto. 

• Pagos por publicidad en las mismas redes sociales. Normalmente lo 
hacemos 1 vez al mes. 

• Participación en ferias, pagando alquiler, y una persona que la atiende 
muchas veces no se tienen ventas, pero  lo tomamos como una 
inversión



Todavía estamos en un proceso en que como emprendedoras no 
hemos tenido utilidades, no tenemos sueldos asignados, las ganancias 
la hemos designado para reinvertir en mas productos. 

A este costo de 100 % se debería agregar nuestro tiempo. 



Estudio de mercado…

• Antes de lanzar un producto nuevo, realizamos un estudio de 
mercado con la competencia que existe, para asignarle el precio.

• Nunca copiamos un producto del mercado local. 



Impuestos…

• Al ser ARTESANAS, tenemos la categoría  como REGIMEN 
SIMPLIFICADO, nos asignan un NIT para la participación en ferias. 

• No exigen balances, ni emitimos factura. 

• Porque  el monto no  supera el monto que la ley exige.



Algunos productos 











Diseño del empaque 



La oportunidad de 
mercado…
Iniciamos con un pequeño capital 

para experimentar el potencial de 
las tejedoras.

Tanto del tejido de las prendas, 
como la puntualidad y seriedad de 
entrega.

Luego fuimos guiándolas con 
modelos diferentes, colores.

Las ganancias de estos años, 
como socias decidimos invertirlas 
en comprarles mas productos, 
para desafiarlas a medir su 
capacidad de producción y 
entrega.



Las prendas y productos… tienen una muy 
buena aceptación
• Realizamos fotografías con modelos profesionales, para darle el toque perfecto, 

de como usar las prendas.

• Propusimos un nuevo estilo al vestir, con prendas únicas y sobre todo nativos.



Vemos un futuro…de grandes DESAFIOS  pero 
con esperanza



2021

• Nos enfocaremos en buscar mercados externos.

• Planificaremos una campaña de concientización en la población 
Boliviana para que aprecie los productos artesanales apoyando una 

causa social. 



Para ellas…2021

• Capacitar a las mujeres indígena, en técnicas para mejorar la calidad de sus 
productos y en conceptos básicos de marketing y administración general.

• Buscaremos talleres de capacitación en su lugar de origen para el tejido de 
otros productos como la bijouteria textil, talleres de costura en general, 
esto incentivara el retorno de sus hijas y familiares que migraron a la gran 
ciudad.

• Buscaremos apoyo de Organismos de Ayuda para construir un Lugar de 
Exposición de sus productos, con  un pequeño restaurante para que sea 
autosustentable y con ganancias para ellas mismas,  para que crezcan en  
trabajo de equipo. 

• Apoyar en la creación de una cultura de cooperación mutua y mejora en las 
relaciones internas de las mujeres indígenas.



Cuando tenes un PROPOSITO claro de 
hacia donde querés llegar y cual es la 
motivación de hacerlo, tendrás éxito

La Pasión es la clave de la 
Perseverancia y el motor para lograr el 

Éxito.



MUCHAS GRACIAS…


























